‘Geldschleters Voetbal Wﬂlen met a]leen doelpunten zien

De redding van de Amhemse
eredivisieclub Vitesse is niet
alleen maar goed nieuws,
meent Pieter Verhoogt. Het
toont aah hoe het voetbal
steeds meer in de greep komt
| van particuliere geldschieters,
die doo;gaans niet alleen de -
sportieve belangen van de
voetbalclub op het oog hebben.

VOETBALCLUB Vitesse is vorige
week op het nippertje gered van
een faillissement. Door een mil-
joeneninjectie van enkele vermo-
gende particulieren en een dona-
tie van de provincie Gelderlard
lijkt de club in staat haar licentie
te behouden. Er kan komend sei-
zoen dus weer gewoon worden
gevoetbald in Amhem. Aan de uit-
eindelijke oplossing zitten echter
wel een aantal aspecten die de
moeite waard zijn om even bij stil

te staan. De situatie bij Vitesse
illustreert een belangrijke ontwik-
keling in het professionele voet-
bal, namelijk de toenemende in-
vioed van economische factoren
in de sportwereld. Meer en meer
gaat de discussie over de begro-

-ting in plaats van de-sportieve .

ranglijst. In het voetbal, de groot-
ste professionele sport in ons land,
is deze ohtwikkeling het duide-
lijkst zichtbaar.

Langzaam maar zeker confron-

teert de toenemende commercia-
lisering ons met zaken die in an-
dere, grotere voetballanden al lan-
ger aan de orde zijn. Neem de
financigle afhankelijkheid van Vi-
tesse van één of meerdere indivi-
duele geldschieters (eerst Karel
Aalbers, nu drie andere onderne-
mers). Een beeld dat sterke over-
eenkomsten vertoont met de situ-
atie die wij kennen van clubs in
Italié en Spanje.

De suikerooms haasten zich in

de regel te melden dat clubliefde
de grote drijfveer is achter het uit-
schrijven van de cheques. Zo ook
in Amhem. Over de lening van
20 miljoen moet Vitesse 6 procent

rente betalen, maar verder is er
geen enkele zekerheid dat de drie
geldschieters iets van hun geld te-
rug zien. ‘Dat hoeft niet, wij zijn
echte vrienden’, zo luidt de ver-
klaring van de Vitesse-redders. De
ervaring leert echter dat bij tegen-
vallende sportieve en financiéle
resultaten, slechts weinig geld-

~ schieters passief aan de zijlijn blij-
ven staan kijken hoe de waarde-

van hun investering terugloopt.

" In dat geval willen zij die beta-
len ook.graag bepalen. Dan blijkt
vaak dat zij niet schromen het za-
keninstinct waarmee zij hun kapi-
taal hebben vergaard, ook in te

zetten in de sportwereld teneinde
hun financigle belangen te be--

schermen. Liefdadigheid kent zij n
grenzen.

Wat er kan gebeuren wanneer
economische afwegingen een be-
langrijke rol gaan spelen bij het
management van een sportorgani-
satie kunnen we zien in de Noord-
Amerikaanse = profcompetities.
Clubs zijn daar vrijwel zonder uit-
zondering eigendom van rijke on-
dernemers die zich bij hun beslis-
singen laten leiden door hun eco-

nomische en commercigle belan-
gen. Vorige week besloot de eige-
naar van de Vancouver Grizzlies
zijn NBA-basketbalploeg vanuit
Canada te verhuizen naar Memp-
his omdat die regjo voor zijn team
betere marktkansen biedt.

Dergelijke verhuizingen komen
vaker voor. Regelmatig spelen
clubeigenaren lokale overheden
tegen elkaar uit. Dreigen met ver-
trek is vaak voldoende om over-
heden te bewegen tot forse inves-
teringen in het huidige stadion of
zelfs de bouw van een nieuw com-
plex. En anders is er wel een ande-
re regio bereid een nieuw stadion
neer te zetten.

De relatie tussen een club en
haar thuisstadion verdient nadere
aandacht, zeker met het oog op de
Arnhemse situatie. Dat een voet-

- balclub als Vitesse een stadion no-

dig heeft is evident. Maar evenzo-

goed heeft een modern stadion als.

de Gelredome een eredivisieclub
nodig. Zonder de huurpremie van
enkele miljoenen guldens en de
jaarlijkse bestedingen van de hon-
derdduizenden bezoekers van de
thuiswedstrijden is het onmoge-

lijk de exploitatie van dit complex
rond te krijgen.

Dat werpt de vraag op wat de
directie van het Gelredome en de
investeerders in dit stadion (inclu-

sief de gemeente Arnhem en de -

provincie Gelderland) zullen
doen wanneer Vitesse er onver-
hoopt toch niet in slaagt haar li-
centie te behouden.  Dat zou het
rendement van investeringen in
het stadion ernstig onder druk zet-
ten. Een revolutionaire maar se-
rieuze optie zou zijn wat veel sta-
dions en lokale overheden in
Amerika ook hebben gedaan om
de waarde van hun investeringen
te behouden: een andere club die

. wel over een licentie beschikt be-

wegen om te verhuizen. Met een
fraai financieel aanbod valt zeer
waarschijnlijk wel een eredivisie-
club te paaien. Dat geldt zeker in
de steeds bedrijfsmatiger bestuur-
de sportomgeving die het betaald
voetbal aan het worden is.

Ter illustratie: de heer Scherin-
ga, - succesvol ondernemer en
voorzitter/geldschieter . van AZ
dreigde vorig seizoen met zijn

" club uit Alkmaar te vertrekken in-
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dien de gemeente geen medewer-
king zou verlenen aan de verdere

commerciéle . ontwikkeling van

het stadiongebied. -
De sterke onderlinge afhanke-

"lijkheid van stadion en club maakt

dat het risico van een eventueel
faillissement van Vitesse ook de
geldschieters van het Gelredome
treft. Dat financiéle ondersteuning
voor het noodlijdende Vitesse
vanuit deze groep geldschieters
tot op het laatste moment uitbleef-
is dan ook opmerkelijk te noe-
men.

. De vraag is of hier sprake was

- van bewuste terughoudendheid..

Ik sluit niet uit dat het eerder gaat
om onbekendheid met de econo-
mische krachten en verhioudingen
in en rond de sport. Aan de ver-
menging van sportieve einotie en
commercieel-economische ratio
in het voetbal en de topsport in
het algemeen zullen wij de ko-
mende jaren allemaal moeten
wenrien. - :
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